
筑波クリエイティブ・キャンプ・アドバンスト

開設学期：秋AB集中
単位：1単位
曜時限：水曜４，５限（4限の日もあり）

教室：産学リエゾン共同研究セン
ター（ILC棟）１０２

標準履修年次：学群１～４年次
大学院１～５年次

科目番号：学群 8321202
大学院 01ZZ531

世話人：五十嵐浩也 教授

（芸術系・DACセンター）

担当：森川亮 客員教授

伊藤健吾 非常勤講師

尾内敏彦 教授

・最終日のみ他の施設を利用予定

令和1年度授業スケジュール（予定）

●つくば市創業支援事業について
本講義を６割以上出席かつ1か月以上にわたって受講し、４要件を満たした方※2には、「創業支援事業計画」に基づく特定支援事
業の支援を受けた創業者としてつくば市が証明書を発行します。これによりつくば市で創業する方は、法人設立時の登録免許税
の軽減や、融資を受ける際に創業関連保証枠の拡充等の優遇措置を受けることが出来ます。なお、証明書の発行には申請が必
要です。

●Global Tech EDGE NEXTについて
本講義はGlobal Tech EDGE NEXTプログラムの一環として実施しています。 Global Tech EDGE NEXTプログラムとは、アイディア
や研究成果を基にした起業・新事業創出に挑戦する学生および若手研究者が、ビジネスモデルの構築を実践的に学ぶプログラ
ムです。詳しくはHPをご覧ください。（ https://www.sanrenhonbu.tsukuba.ac.jp/edgenext/ ）

※1 つくば市の創業支援を受けるための４つの要件

※2 「経営」「財務」「人材育成」「販路開拓」の4つに対応する講義を受けた方

コマ 日程 内容 講師 要件※1

1
10月2日（水）
4限

ガイダンス（授業の進め方）、講
義

五十嵐浩也
尾内敏彦
伊藤健吾

経営

2
3

10月9日（水）
4,5限

アイデア発表、チーム決め、lean 
canvasの講義、チームディス
カッション、ピアメンタリング

伊藤健吾
経営・財務・
人材育成・
販路開拓

4
5

10月23日（水）
4, 5限

Customer Problem Fitの検証 伊藤健吾
経営・財務・
人材育成・
販路開拓

6
11月13日（水）
4限

Customer Problem Fit/Solution 
Problem Fitの検証

伊藤健吾
経営・財務・
人材育成・
販路開拓

7
8

12月4日（水）
4, 5限

Customer Problem Fit/Solution 
Problem Fitの検証

伊藤健吾
経営・財務・
人材育成・
販路開拓

9
10

12月11日（水）
4, 5限

最終発表会
伊藤健吾
森川亮

経営・財務・
人材育成・
販路開拓


